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本 报 讯 （记 者 褚 玉
鹏） “每到月底,银行卡里
的钱就没剩多少了，更别提
拿出本金进行理财了。”近
日，被问及如何理财时，市民
小张说。小张是一名“95
后”，刚工作不到一年，收入
不是很高，进行全面理财规
划确实有点难。不过，业内
人士指出，理财规划要尽早，
职场新人可以从强制储蓄开
始，慢慢积累本金，同时注意
合理利用信用工具。

小张给记者算了笔账，
她的月薪3000元，每个月伙
食费需要 800 元左右；周末

偶尔会有饭局或者看场电
影，每月开销500元；每个月
会买一些包包和衣服，开支
在800元左右；加上交通费、
通信费等，每个月结余只有
400～500 元。据悉，开销
大、结余少是不少职场新人
的现状。理财规划师李明表
示，想要改变现状，就要逐步
培养记账、强制储蓄等理财
习惯。

“职场新人可以尝试记
录每个月的开支情况，看看
哪些开支是没有必要的，从
而抑制过度消费。在此基础
上，每个月可设定一个固定

的储蓄比例，这个比例要根
据实际情况来规划，如果因
为理财规划而造成了生活质
量严重下降，反而得不偿
失。”李明说。

以小张为例，每月存500
元，一年就可以存下 6000
元。有了余钱，就要合理运
用，使之保值、增值，产生较
大的收益。李明建议，这个
时候可以选择一些风险较
低、流动性较强的产品投资，
比如余额宝、债券型基金。

值得一提的是，信用卡、
花呗等信用工具已经成为不
少年轻人的必备品，透支消

费是家常便饭。李明建议，
这些信用工具一定要合理利
用，不可过度使用，否则会成
为沉重的负担。

李明说：“信用卡方面，
可以注销多余的信用卡，只
留下一两张额度较大、福利
较多的信用卡即可。尽量不
要办理信用卡分期业务，如
果实在困难的话，可以先还
够最低还款额，然后尽快补
足剩余的部分。对于现在比
较流行的花呗等，要注意不
要逾期，可以在APP上设定
还款提醒和自动还款。”

本报讯 （记者褚玉
鹏） 近日，市民小李在某
银行的手机银行上购买理
财产品时发现，一款产品标
注的预期年化收益率为0或
7.1%。据悉，该产品是一款
结构性理财产品，风评评级
为适中型。理财规划师庞
超表示，结构性理财产品风
险较高，选购前投资者要做
好风险评估工作，并根据自
身风险承受能力选择相应
的产品。

在小李的指引下，记者
查看了该产品的说明书。
其中，业绩基准一栏中这样
写到：产品业绩基准如下，
一个投资周期的末观察日
上证50指数的收盘价格大
于期初价格，业绩基准为年
化收益率 0；一个投资周期
的末观察日上证50指数的
收盘价格小于或等于期初
价格，业绩基准为年化收益
率7.10%

从产品说明可以看到，

投资者收益有可能为 0，但
也有可能获得较高（7.10%）
的收益。庞超说：“这是一
款结构性理财产品。这类
产品的收益和挂钩标的物
相关，挂钩标的主要有黄
金、石油等大宗商品期货及
沪深 300 指数、上证 50 指
数、美元等各类指数，产品
设计者根据对投资周期内
标的物的市场走势来设置
两种（或以上）可能性的预
期收益率。投资者最终能

获得哪个收益，要看挂钩标
的物的市场走势。”

庞超提醒，投资者在购
买结构性理财产品时，不要
紧盯最高收益率，一定要仔
细阅读理财产品说明书，结
合自身的风险承受能力来
决定是否购买。在产品期
限上，建议选择中短期产
品，投资期限最好在6个月
以内，期限越长，市场越不
确定。

12 月 2 日，银保监会正
式发布了《商业银行理财子
公司管理办法》（以下简称
《办法》）。据悉，工、农、中、
建四大银行均已宣布设立理
财子公司。在此之前，已有
交行、招行等多家银行宣布
设立理财子公司。那么，银
行为何会设立理财子公司
呢？成立理财子公司之后，
银行理财将会迎来哪些改变
呢？对此，记者进行了走访。

设立理财子公司是机制
变革之举。据了解，今年 9
月，银保监会下发的《商业银
行理财业务监督管理办法》
中规定，商业银行应当通过
具有独立法人地位的子公司
开展理财业务。暂不具备条
件的，商业银行总行应当设
立理财业务专营部门，对理
财业务实行集中统一经营管
理。随后，各大商业银行纷
纷开展关于设立理财子公司

的相关实践。
业内人士指出，设立理

财子公司开展资管业务，有
利于强化银行理财业务的风
险隔离，推动银行理财回归
资管业务本源，逐步有序打
破刚性兑付。同时，还有利
于优化组织管理体系，建立
符合资管业务特点的风控制
度和激励机制，促进理财业
务规范转型。

理财规划师赵国伟表
示，设立理财子公司之后，银
行理财将迎来三大改变：理
财产品可投资股市，消费者
需要更加注重风险管理；理
财产品起购门槛有望进一步
降低；不强制面签，购买更方
便。

“设立理财子公司之后，
银行理财不能‘闭着眼买’。”
赵国伟说，“以往银行理财就
是低风险代名词，很多人都
是无脑买入，不注意产品的

风险等级。《办法》指出，银行
理财产品可直接或者间接投
向股市，也就是说，消费者可
能会在理财子公司买到基金
类产品。因此，未来大家在
银行购买理财产品时，不能
像以往一样‘盲投’，要看清
楚所买的银行理财是属于哪
类产品，是投向货币市场，还
是债券市场或是股市，并注
意其风险评级。”

投资门槛有望进一步降
低。继银行理财产品销售起
点从5万元降为1万元之后，
这一起点再迎调整。《办法》
明确，将不再设置理财产品
销售起点金额。“这意味着，
银行理财更加普惠，更多的
老百姓可以到银行购买理财
产品。与此同时，银行理财
与公募基金站在了同一起跑
线。今后，由银行理财子公
司发行的固定收益类理财产
品，将与货币基金、债券基金

等公募基金产品形成竞争。”
赵国伟说。

购买理财更方便。以前
首次购买银行理财产品，必
须到银行网点进行面签。现
在，《办法》规定，不强制要求
个人投资者在首次购买理财
产品时进行面签，理财子公
司可通过营业场所和电子渠
道进行风险承受能力评估。
在销售渠道和投资者适当性
管理方面，《办法》规定，理财
子公司的理财产品可以通过
银行业金融机构代销，也可
以通过银保监会认可的其他
机构代销。

“目前，我们买银行理财
产品，招行的产品只能在招
行买，建行产品只能在建行
买。未来，我们可能会在更
多地方买到银行理财产品，
如类似支付宝、微信理财通
这样的互联网金融渠道。”赵
国伟说。

职场新人 理财要提早规划

银行惊现收益或为0的理财产品

《商业银行理财子公司管理办法》出台

银行理财将迎来三大改变
本报记者 褚玉鹏


