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“钻机”的孟州人

———孟州市招商引资见闻

本报记者 詹长松

咱焦作土话里形容人机灵、办

事麻溜、 敢想敢干有个词叫 “钻

机”。 日前，记者在孟州市采访，就

着实感受了一把孟州人在招商引

资方面的“钻机”劲儿。

我们说， 发展才是硬道理，但

要发展没有项目、没有资金 ，那是

痴人说梦。 孟州本身很“可怜”：丘

陵、平原、黄河滩区各占三分之一，

地上耕地有限， 地下缺乏资源，发

展空间十分有限。 但是，“钻机”的

孟州人硬是将有限资源变成了无

限发展空间。

如今，孟州这片热土已是生机

盎然，据随行人员介绍，在这里有

全球最大的金刚石生产企业，全球

最大的核黄素生产企业，全球最大

的皮毛加工企业， 有亚洲第一、全

球第二的汽缸套生产企业，还有在

生产规模和技术上均处于国内领

先的三轮摩托车及零配件生产企

业…… 在这一个个全球、 全国最

大的背后，是孟州人长年坚持不懈

抓招商引资的结果： 产业招商、平

台招商、环境招商、科技招商、企业

招商、亲情招商、节会招商等一个

个招商手段 ， 无不透着孟州人的

“钻机”劲儿，这也在孟州“跑”项目

中发挥了积极的作用，让孟州备受

国内外客商的青睐。

驱车驶过浙江西泠电器年产

100

万台电冰箱和

40

万台洗衣机

项目建设工地时，记者听到了关于

这个项目落户孟州的一个故事：该

市工商局一名副局长在同学聚会

中，无意间听到浙江西泠电器公司

计划在河南寻找合作伙伴，便将这

一信息报告了该市领导。 孟州市委

书记魏超杰随即到浙江西泠公司

拜访，并诚邀该公司董事长戚清国

来孟州考察。 经过多次沟通，浙江

西泠公司最终决定落户孟州，投资

建设年产

100

万台电冰箱、

40

万台

洗衣机生产线项目，并将以此为基

础建设西泠电子工业园。

一次无意间的谈话成就一个

工业园区，这足以证明具有强烈招

商意识的孟州人的“钻机”劲儿。

引进企业项目只是第一步，如

何真正做到“引一家、留一家、兴一

家”才是关键。 为此，把环境当做可

创造、 可利用、 可叠加的资源，把

“软环境”打造成“硬资源”，可谓孟

州的成功之作。

记者也听到一个小故事可佐

证：广济药业项目建设时 ，湖北广

济药业总部工作人员王专旭被派

往孟州广济药业核黄素项目建设

工地负责工程，当集聚区管委会工

作人员走访项目时 ， 他无意间提

到， 市区通往集聚区没有公交车，

给员工生活带来不便。 想不到，一

个月后，公交车通上了。 他感叹地

说：“当初总公司就是冲着孟州一

流的投资环境才来这里投资的，这

件小事更加印证了我们的选择没

错。 ”

与此同时，孟州市还让每位市

领导分包一个重点企业、一个重点

项目， 定期深入企业走访调研，现

场办公，解决问题；健全六项保障

机制，开展重点项目“集中梳理解

决问题月”活动，对

58

个重点项目

的

87

个问题进行梳理， 细化到责

任部门，限期解决，保证各个项目

如期推进 ； 精简各项审批办事程

序，开通

24

小时服务监督热线。

一个个项目落地、生根、开花、

结果， 让孟州人切实尝到了招商引

资的甜头，也更加激发了“钻机”的

孟州人的干劲。 记者了解到，

2011

年， 孟州市累计引进市外项目

200

个，其中省外

47

个，项目总投资

146

亿元；实际利用市外资金到位

94

亿

元， 同比增长

63%

， 占年目标的

136.2%

， 其中省外资金

33

亿元，同

比增长

37.2%

，占年目标的

120.7%

；

实际利用境外资金到位

8132

万美

元， 同比增长

90%

， 占年目标的

137.8%

。

由沁阳市柏香镇小潘村刘建军兄弟俩研制、开发、创建的沁阳市

黄河澄泥砚厂，经过

10

余年的发展，目前已成为拥有黄河澄泥砚、神

农山石砚两个系列

100

多个品种的旅游产品生产厂家， 其中黄河澄

泥砚获得了国家发明专利。 图为近日制砚技师在精心雕制黄河澄泥

砚。 本报记者 杨 帆 摄

伊赛牛肉公司

全产业链打造清真牛肉放心品牌

本报讯 （记者李光远） 作为

一个地方性牛肉品牌， 从

2009

年

销售收入

8800

多万元 ， 到

2011

年迅速达到

2.08

亿元， 河南伊赛

牛肉股份有限公司销售额每年都

在以成倍的速度发展， 在短短的

几年时间内迅速崛起， 一跃成为

区域强势品牌。 如此奇迹， 如何

铸就？ “没有食品安全， 发展就

无从谈起， 通过全产业链、 全循

环， 打造清真牛肉放心品牌， 伊

赛牛肉公司才能在食品安全事件

多发的当下一枝独秀。” 近日， 面

对记者的采访， 伊赛牛肉公司董

事长买银胖一语中的。

“食品安全必须从源头抓起。”

买银胖说。所谓全产业链、全循环，

就是集肉牛饲养、屠宰分割和肉制

品加工于一体，通过从产业前到产

业后的四个环节，从源头到终端的

循环、闭合式全产业链条。

据了解，在产业前，伊赛牛肉

公司为了控制源头，除拥有自己的

养牛基地外 ，还采取 “公司

+

合作

社

+

养殖户”的经营模式，采取“五

统一、一扶、一优”的管理办法，确

保活体牛源安全。“五统一”是指统

一供种、统一供料、统一防疫、统一

管理、统一销售；“一扶”是指帮扶

农户贷款和饲养；“一优”是指农户

买和卖给予充分的优惠。 在产业

中，该公司通过现代化的检查、 屠

宰 、 排酸 、 分割 、 加工等流程 ，

确保产品生产过程安全 、 可靠 ；

在产品运输环节， 该公司建立了

完善的低温运输链条， 产品出库

后 ， 通过低温车辆运输 、 配送 ，

确保牛肉的低温储存条件不变 ，

保证产品质量安全 ； 在产业后 ，

该公司采取连锁专卖店的销售模

式， 确保牛肉产品在销售过程中

的安全。 通过从产业前到产业后

等四个部分， 实现产品从源头到

终端的全产业链安全服务。

正是对食品安全的绝对追求，

伊赛牛肉公司先后成为北京奥运

会、上海世博会和广州亚运会的牛

肉供应商。 截至目前，其专营店已

经遍布包括郑州、洛阳、开封、新乡

等在内的省内

14

个市， 门店数量

近

300

家。

孟州市圣德工艺制品有限公司是一家专业为狂欢节、万圣节、圣诞节等生产面具、玩具、服装的厂家，

产品主要销往美国、澳大利亚、马来西亚、南美、欧盟等国家和地区，并为当地

120

多名农村劳动力提供了

就业岗位。 图为近日孟州市圣德工艺制品有限公司员工在制作面具。

本报记者 杨 帆 摄

建行焦作分行

2亿元银团贷款支持江河纸业公司

本报讯 （通讯员李学进 ）

3

月

15

日， 由建行焦作分行作为牵

头主办行的河南省江河纸业年产

20

万吨高档文化纸项目

2.5

亿元

银团贷款签约仪式，在河南省江河

纸业有限责任公司成功举行，建行

作为此笔银团贷款的主办行承诺

贷款

2

亿元，交通银行焦作分行作

为参加行承贷

1

亿元。

受国家宏观调控政策影响，各

金融机构信贷规模普遍紧张。建行

焦作分行贷款增速已连续三年在

我市各金融机构中保持领先，近三

年来先后投放各类贷款上百亿元，

支持我市经济建设和居民消费。今

年前两个月，该分行各项贷款较年

初新增

3.2

亿元， 增长势头不减。

该分行积极贯彻落实《焦作市建设

中原经济区经济转型示范市总体

方案》， 紧盯焦作市重点建设项目

及各县市区招商引资项目，积极主

动与政府相关部门沟通联系，及时

了解新开工项目、新入驻企业的信

息，了解项目进度，及时为企业提

供综合服务。当得知我市重点工程

江河纸业年产

20

万吨高档文化纸

项目资金遇到困难后，该分行积极

与上级行联系， 经过多方协调，最

终与交通银行携手合作，以银团贷

款方式解决该企业的资金缺口，为

其项目建设提供总额

2.5

亿元的

银团贷款。

工行焦作分行

新增储蓄存款大幅提升

本报讯 （通讯员赵亮） 今年

年初以来，工行焦作分行始终将储

蓄存款营销作为个金工作的核心

要务，全面发力，实现储蓄存款快

速增长，截至

2

月底，人民币储蓄

存款新增

74821

万元， 新增占比

69%

，同比增加

41

个百分点。

该分行将新户挖转和老户挖

潜作为今年储蓄存款工作的核心

抓手，在老户挖潜上，注重以高收

益理财吸引客户转移资金；在新户

挖转上，将“两个市场”商户拓展和

第三方存管客户作为拓展重点，全

力挖转高端客户。为抢占更多储蓄

存款份额， 促进存款快速增长，该

分行进一步加大了储蓄存款营销

激励与考核力度， 做到每日通报、

按月兑现、定期讲评。每逢月末，该

分行实时跟踪大额资金变动，及时

采取有效措施，减少存款外流。 在

月末理财互动方面，该分行每逢月

末及时通报各网点到期理财信息，

要求所有支行全力以赴挽到期资

金，有效转化为储蓄存款或跨月理

财，实现了个人理财资金与储蓄存

款的良性互动。

邮储银行焦作市分行

员工行为排查活动启动

本报讯 （记者孙阎河） 为有

效增强全行员工防范风险和行为

自律意识，日前，邮储银行焦作市

分行召开员工行为排查专题动员

大会，深入贯彻落实《中国邮政储

蓄银行员工行为排查实施细则》精

神，并结合自身实际，制订下发了

《邮储银行焦作市分行员工行为排

查工作实施方案》。

会议要求，各单位要高度重视

员工行为排查工作，把员工行为排

查与规范业务操作相结合、与合规

建设提升相结合、与案件专项治理

相结合、与促进业务经营发展相结

合，努力做到认识到位、措施到位、

责任到位、效果到位，使广大员工

逐步养成遵章守纪的良好习惯，将

所有隐患消灭在萌芽状态。 会上，

该分行行长孙宏利结合一些典型

真实案例，作了《强化员工行为排

查，筑牢案件防范长城》的动员讲

话。

非法集资伸黑手 设套诈骗老年人

本报通讯员 陈曾明

“你俩咋这么憨哩！ 人家都把

你们卖了， 你们还帮着人家数钱

呢。 ”家住山阳区的退休工人汤先

生，面对女儿的斥责，又愧又恨，他

说：“活了一辈子，临老了，让人家

给骗了。 ”原来，前些时候，一家自

称北京某医疗机构向老年人推荐

会员卡。 老汤夫妇长年有病，一个

患有高血压， 一个患有糖尿病，他

们本来就对自己的健康非常在意，

经对方一忽悠，他们一下就缴了

5

万元会员费，领了一大堆精美的宣

传画册后， 对方却给他们玩起了

“人间蒸发”。

近年来，一些犯罪分子将非法

集资的黑手伸向老年人，他们利用

老年人手中掌握着闲散资金，渴望

进行高回报投资却又欠缺有效的

信息来源、专业知识和准确的判断

能力，专门设计了针对老年人的圈

钱套路，诱骗老年人上当。 犯罪分

子往往打着所谓生态旅游、 保健、

健康投资等旗号进行非法集资，这

类投资项目与老年人生活息息相

关，极易赢得信任。 一些老年人在

投资之前故意避开子女，生怕遭到

阻拦， 个别人在明白上当受骗后，

仍不希望警方介入，侥幸地认为只

要其投资的公司还在，钱就有收回

来的可能。 事实上，犯罪团伙的目

标就是“圈钱”，一旦时机成熟，他

们就会卷钱逃跑，让投资者血本无

归。他们除了利用“健康”打动老年

人外， 还会以合法注册的公司、企

业为依托， 打着响应国家产业政

策、支持新农村建设的名义，通过

媒体、推介会、传单等多种途径进

行广泛宣传造势，给投资者许诺高

额回报，以获取被害人的信任。

有关专家指出，目前非法集资

的被害群体在向中老年人集中，形

式花样也在不断翻新：由直接吸收

存款到进行生产经营投资，由单一

债权到股权甚至债权、 股权相混

合，由单人作案到组织化、网络化。

除了转让林权、代种植、售后包租、

转让股权、发售虚构债券、假借境

外基金发售虚构基金、 投资入股、

委托理财等形式外，利用传销手段

进行非法集资的案件呈高发态势，

这种非法集资活动发展快、涉案数

额大，具有相当大的危害性。为此，

有关专家提醒老年朋友： 首先，一

定要有理性的投资心理，不要贪图

高回报率，任何回报率明显高于合

理水平的承诺都是诈骗的诱饵。其

次，凡公司、企业采用研讨会、推介

会、讲座、传单、手机短信以及其他

变相公开方式进行介绍、许诺固定

回报面向公众募集资金的活动均

涉嫌非法集资， 应当特别提高警

惕。 第三，老年人如果把握不准的

投资理财活动、项目，一定要及时

向人民银行以及证监会、 银监会、

保监会、工商等部门咨询，对于发

现自己上当受骗的，要增强维权意

识，立即向有关部门举报，通过合

法途径维护自身权益。

中行焦作分行获行风效能热线优秀上线单位称号

本报讯 （通讯员王风岐） 日

前， 中行焦作分行被市政府纠风

办评为

201１

年度行风效能热线

优秀上线单位。

近年来， 该分行把行风效能

热线上线工作纳入全行行风和效

能建设总体规划，一把手亲自抓，

班子成员各负其责， 明确专人协

调联络， 并从三个方面着手做好

上线工作。 一是作好上线内容的

准备。 每次上线前，该分行结合业

务工作实际，从客户最关心、最想

了解的热点问题入手， 认真准备

上线文字内容。 二是直播期间，认

真解答群众的业务咨询， 对群众

反映的实际问题， 当场作出负责

的解释和承诺， 切实为群众排忧

解难。 三是上线后，对群众反映的

问题进行调查落实， 认真解决问

题，对涉及多个部门的问题，由监

察部门予以协调、督察，及时给群

众一个满意的答复。

2011

年， 该分行一把手三次

做客焦作市行风效能热线栏目 ，

现场解答群众咨询

13

个，为群众

解决实际问题

5

个， 赢得了广大

客户和社会各界的广泛好评。

为进一步提升员工服务水平，近日，农行焦作分行组织一线员工

举办了“三比争先创三铁”运营工作擂主争霸赛，在全行迅速掀起了

比业务、练技能、争第一的热潮。 卢红波 摄

3

月

12

日，为回报广大群众的支持与厚爱，孟州农村商业银行

槐树支行深入石庄村开展送戏下乡活动。 郭月梅 摄

3

月

14

日，市商业银行保卫部组织守押人员进行擒拿格斗训练。 近年来，市商业银行保卫部经常组织

守押人员进行防抢、消防等业务技能的应急演练培训，不断提高守押人员的应变能力和整体素质。

李忠平 摄


