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实力派企业首选办公基地

城央地标级现房写字楼即买即进驻

华融国际大厦“零租金” 招租火热进行中

热烈恭贺

30

余家优秀企业进驻华融国际大厦！

更有众多商家、 企业现正深度洽谈中！

项目地址： 焦作市塔南路

1028

号 （塔南路与站前路交会处 ） 开发商： 河南华融房地产开发有限公司

焦作第一高度企业总部基地
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《每周一楼景，猜猜它是谁》栏目欢迎广大读者参与，前三名猜中照片所在楼盘者，即可获得精美礼品。

读者请将答案发往

13782723956

手机。 筱 静 摄
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理想的城市生活， 需要配以怎样的

住宅？ 从关注基本面积、到户型开间、再

到追逐风格样式、小区绿化……近些年，

购房者对于宜居住宅的理念一直在不断

修正和深入。 这就更需要开发企业躬身

下去，不断在户型设计、配套设施、园林

景观等各个细节上丰富自身产品内涵，

以此吸引更多购房者的同时， 建造更多

宜居的住宅。

对素有“山水园林城市”美誉的焦作

而言，大到整个城市环境，小到某个小区

景观，都在建设者的辛勤耕耘中，一天天

更新着模样。 如今，房地产行业已然进入

宜居时代。 说到宜居，数十年来一如既往

追求品质的远大置业可谓业内翘楚。 从

远大·南北苑、 远大·未来城再到如今的

远大·艺安苑，远大置业始终坚持自己独

到的品质理念， 在其品牌深入人心的基

础上，不断拓展产品的内涵及外延，从不

拘泥于焦作城市的发展现状， 无论是太

阳能系统、底层全架空，还是人车分流设

计、智能安防、电梯入户等，引领了住宅

科技环保设计的潮流， 给住户提供了不

一般的居住体验。

不仅仅是远大置业公司，我市还有很

多开发商在为市民提供更宜居舒适的居

住环境而不懈努力。 如金德利·郁金香苑

推出的

1

号楼微公馆小户型产品， 社区

均配置全免费无线宽带、 酒店式管家服

务

,

并开通青年

QQ

群 、 青年沙龙博客

等， 这些在我市都是首次引入， 为现代

人的快捷生活模式提供了便利。 还有中

弘·名都城等小区采用的太阳能热水系

统， 将热水直接入户， 极大方便了业主

的生活。

我们发现， 除高科技元素在项目中

广泛应用外， 园林景观的塑造和刻画也

是考量宜居住宅的一个关键点。 随着焦

作 “东扩南移” 战略的深入， 愈发秀美

的新区自然而然成了宜居福地的首选区

域， 而碧波万顷的龙源湖公园和万众期

待的南水北调绿化带， 更是将该区域生

态宜居的特性放大到极致。 立足城东新

区的新中式园林———金山·东方花园 ，

在社区造景上， 跨越了简单的借景、 造

园等初始阶段， 朝着绿化的规模化、 建

筑的融合化、 配套的完备化方向发展，

园林以南北走向和东西走向交错形成的

“十字” 水系为社区的中心点， 结合台

阶、 步道、 回廊等景观元素， 形成极具

风韵的小桥流水人家意境。 并以多层和

小高层的错落分布， 展示现代中式生活

氛围， 把中国风韵融于生活， 精心打造

具有东方气质的自然人文生态社区。

“当下， 户型设计、 景观营造以及

物业服务已经逐渐被开发企业挖掘到极

致， 想要使自身的产品在房地产市场上

大放异彩， 必须拿出更贴合老百姓心意

的东西来。 在这一点上， 要多学习国内

外先进开发理念， 结合自身优势加以发

挥 ， 踏踏实实运用到小区的宜居建设

中 。” 某业内人士表示 ， “与此同时 ，

生活水平的日益提升也无形中拔高了人

们的消费能力， 人们为宜居的高消费生

活埋单，不仅生活的更加怡然舒心，也从

另一个侧面对房地产开发在产品品质和

景观造园方面给予了积极意义。 ”
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本报讯 （通讯员聂秋花） 近日， 山阳国土

资源分局围绕影响辖区经济发展大局

,

事关群

众切身利益的热点难点问题

,

在全分局开展“六

整六改”活动，不断提升国土形象。

整改服务质量，改正只完成数量，不重视质

量，敷衍了事的工作作风；整改服务态度，改正

不规范、不文明、态度生硬等不良行为；整改“窗

口形象”，改正形象、言语、态度不佳，标准不高、

意识不强的行为； 整改办事效率， 改正工作拖

拉、推诿行为；整改组织纪律，改正纪律松散，对

自身要求不严的自由主义倾向；严格遵章守纪，

改正小毛小病、执行纪律不到位等问题。
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本报讯 （记者陶静 通讯员孙新平） 近日，

记者在市富源土地整理中心了解到， 为全面推

进社会主义核心价值体系建设， 引导干部工人

自觉“修身律己、文明做人”， 该中心开展了“道

德讲堂”活动，全面提升中心的整体素质和部门

形象，

据了解，此次“道德讲堂”活动以提升中心

工作人员道德修养和文明素质为目标， 以倡导

勤政廉政、忠诚负责、知礼守礼等为主要内容，

每月开展一期道德讲堂活动， 活动采用 “五加

一”的形式，“五”即唱一首歌、诵一段经典、看一

部短片、讲一个道德故事、作一点评论；“一”即

背一句格言。 通过此次活动，要求广大干部工人

在今后结合实际工作，严格要求自己，在提升精

神文明素质的同时提高业务知识， 努力转变工

作作风，提高工作效率，为促进国土资源长远发

展作出贡献。
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本报讯 （通讯员孙小刚、 李枝） 今年年初

以来， 高新国土资源中心所多举措提高土地执

法监察能力，收到良好效果。

一是送法进社区，巩固涉土法规宣传阵地。

充分利用世界“地球日”、全国“土地日”等节日，

悬挂宣传横幅、 摆放宣传展览板和发放宣传册

等开展涉土法律法规宣传；二是立足基层，切实

完善三级防控机制。该所协同办事处、国土协管

员等长期工作在第一线的人员组成联合执法小

组，明确巡查职责和范围，制定奖惩制度，从源

头上遏制违法用地行为发生；三是关口前移，努

力提高执法监察效能。 该所实行违法案件社区

属地管理，对重点区域实行划片包干，坚持做到

早发现、早制止、早报告和早查处四位一体的执

法监察工作机制。
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连续几个月以来，拜成交量回涨所

赐，开发商加速回笼资金， 商品房库存

量直线缩减。 即便如此， 多数房企仍

不敢懈怠， 期望在即将来临的传统销

售旺季———“金九银十” 再收获一把。

然而综合多家研究机构的报告得知 ，

今年的 “金九” 供应量与往年相比成

色欠佳， 更有专家直言，

9

月、

10

月

份楼市缺乏强有力的需求支撑， 整体

市场不容乐观。

35 个项目积极备战

来自亚豪机构的统计数据显示，

9

月份，包括路劲世界城、金融街融汇 、

东亚华欣湾澜岸、 中海御鑫阁等在内

的

15

个纯新盘项目计划开盘，此外还

有东亚马赛公馆、 誉天下、 芭蕾雨悦

都、鸿坤曦望山等

20

个老项目后期预

计入市，二者累加共计

35

个项目。 这

一数量与今年前几个月市场供应相比

虽有一定增加， 但是与往年同期相比

却成色欠佳。

记者发现， 市场价格进入上扬阶

段是吸引项目加快入市节奏的重要原

因。 去年年底至今年年初，为吸引购房

者，有不少项目进入价格底部空间。 在

经历了一定的回款周期后， 这批项目

开始上调价格，整体市场价格呈现“先

抑后扬”的状态，这使之前部分 “蛰伏

猫冬”的项目重燃入市热情。 但是受限

于前期土地出让的减少， 今年的 “金

九”开局并不是很理想。

亚豪机构副总经理任启鑫告诉记

者， 按照一年半的准备周期来计算 ，

2011

年上半年成交的土地将于

2012

年下半年开始陆续上市。 亚豪机构统

计数据显示，

2011

年上半年北京宅地

共实现成交

21

宗， 进入

2012

年后土

地市场出现深度低迷， 今年上半年北

京市住宅用地仅实现成交

8

宗， 这虽

然不会对近期新盘入市数量造成制

约，却会影响老项目的后期推盘节奏。

房企新增土地存货大幅减少， 为了保

持长期平稳运转， 必然适度拉长目前

在售老项目的销售周期， 也因此造成

了

9

月预计入市项目中新盘比重大幅

增加的现象。

高端项目或拉高成交价

为了适应市场改善型购房者的需

求，高端项目的入市频率也有所增加。

根据统计，

9

月份融科·千章墅、九章别

墅、领秀·观山悦、润泽庄园墅郡、温哥

华森林等

5

个别墅项目以及首开·璞 、

山水文园、京禧阁、玺源台等

4

个高端

项目均计划入市。

近期以来， 高端项目出现热销势

头。 据链家地产市场研究部对年内入

市的

13

个高端项目

(

成交价高于

4

万

元

/

平方米

)

监测显示 ，目前这

13

个项

目已经销售

736

套， 合计吸金

77.5

亿

元。 而在

8

月份，这

13

家项目合计成

交

342

套，占比为

46.5%

，成交金额为

28.2

亿元，占比为

36.4%

。 高端项目加

速出货明显， 太阳御园开盘仅半个多

月签约即超过

30%

， 而

8

月

9

日入市

的中信禧园，目前的成交价格为

4.8

万

元

/

平方米， 已签约

231

套， 成交金额

14.47

亿元。 对此，链家地产市场研究

部常清表示， 这一方面是由于市场持

续回暖，改善型购房者的占比提高，高

端项目的购买力增加； 另一方面是由

于目前处在成交相对平稳的窗口期 ，

部分开发商加推优质高端项目， 以期

能够快速回笼资金。

事

实上 ，从

数 据 来

看 ，目前

的 成 交

主 力 仍

然 是

2

万 元

/

平

方米以下的低

端项目 ，

8

月签

约 量 最 高 的

5

个项目都是在

7

月下旬入市且

价格低于

2

万元

/

平方米的低端

项目 ，

8

月合计成交

1754

套 ，

3

月市场回暖以来刚需为主的市场主体

并未出现本质性改变。 但改善性需求

和高端购房的增加， 也为商品住宅整

体成交价格增加一些不稳定因素 ，有

可能在结构上拉高商品住宅成交均

价。 常清预计，

9

月价格走势将会以趋

稳为主， 短期将会随着供应结构的变

化而波动。

21

世纪不动产分析师粟日则认为，

由于首次置业的刚性需求在前期被消

化了很多， 一些房企将目光投向改善

性需求， 市场策略有所分化， 加之改

善性需求客户对价格波动的敏感度不

及首次置业的刚需人群， 因此不排除

一些项目将采取停止打折、 减少优惠甚

至小步提价的策略。 粟日认为，

9

月份房

价出现微涨是大概率事件。 新 华
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本报讯 （记者陶静）

8

月

22

日，

市公安消防支队工作人员到河南和

诚房地产开发有限公司 ， 为市重点

项目———锦江商业广场的建设召开

消防安全现场办公会 ， 在设计细节

和现场施工环节上提出重要性指导

意见。

据了解， 为确保该重点工程顺利

施工， 市公安消防支队早在设计方案

出台之前就已介入， 细致入微跟踪整

个工程进度，并数次亲临施工现场，严

格落实消防规范要求。 会上，市公安消

防支队与和诚公司的工作人员一起讨

论了锦江商业广场项目消防设计方

案， 并对该项目提出诸多针对性指导

意见。

和诚地产总裁程兴赠参加了本次

现场办公会， 承诺从根源上消除安全

隐患，并对消防部门亲临企业指导，积

极满足企业的新需求和人性化服务表

示感谢。 市公安消防支队主动送服务

入企业， 为企业排忧解难， 这一举动

充分体现了军企鱼水情深， 使企业充

分感受到消防部门心系企业发展， 为

企业办实事的优质服务 。 程兴赠表

示， 将在消防及政府相关部门的大力

支持下， 将锦江商业广场打造成为焦

作市首屈一指的新型商业综合体 ，构

建新一级商业中心圈， 服务焦作商贸

发展。

上图为和诚地产总裁程兴赠 （右

一） 与公安消防支队工作人员在讨论

锦江商业广场项目消防设计方案。

陶 静 摄

焦作住宅渐入宜居时代

本报记者 秦 秦

市公安消防支队

召开锦江商业广场消防安全现场会

龙泽苑时代雅居

全城大“惠”战演绎楼市奇观

本报记者 秦 秦

房企寄望传统旺季“金九”之战即将上演

山阳国土资源分局

“六整六改”提升国土形象

市富源土地整理中心

开展“道德讲堂”活动

高新国土资源中心所

三举措提高执法监察能力

前三名答对者将

赠送精美礼品

每周一楼景

猜猜它是谁

������500

套抄底房源 ， 每平方米

3680

元……受到我市购房者瞩目的龙泽苑

时代雅居自

8

月

18

日推出全城大“惠”

战以来，以“人气”聚“财气”，赢得了口

碑与业绩的双丰收，提前为焦作楼市的

“金九银十”拉开了火热的帷幕。

龙泽苑时代雅居全城大 “惠 ”战活

动本着“全面让利消费者”的信念，联手

中弘·名都城， 以

588

套抄底房源清盘

巨献的磅礴气势， 摒弃以往一房一价、

由付款形式决定优惠程度的售卖方式，

全部房源一律按三档出售，每平方米低

至

3680

元，人民路罕有，焦作楼市同档

次楼盘罕有！ 该项目销售负责人告诉记

者，由于本次活动的优惠政策直击购房

者所需，理所应当地在短时间内得到了

轰动性的关注和购买。

纵观整个人民路政务板块，多数在

售楼盘主打户型均为

100~140

平方米

中、大户型，而随着焦作楼市的发展，此

类房源的供应渐渐趋于饱和。 从另一方

面讲，不断小幅攀升的楼房售价也使其

各方面稍显劣势。 龙泽苑时代雅居此番

推出的优惠房源，不仅包括

60~80

平方

米的稀缺两房、

90

平方米以下的观景三

房，还有当前最受投资型购房者欢迎的

36~56

平方米一房，低首付、低总价的优

势不言而喻， 加之得天独厚的地域优

势，畅销之势自然延续到底。

对于此次龙泽苑时代雅居推出的

清盘活动，不少购房者评价，“拿项目规

划、品质、商业配套等各种优势来比较，

龙泽苑时代雅居的绝对高性价比，值得

抢购！ ”对此，该项目开发企业———新发

展房地产公司负责人表示：“龙泽苑时

代雅居能获得众多消费者的青睐，充分

体现了项目的规模、 地段和品质等优

势，也为新发展房地产后续的大规模开

发树立了品质大盘的信心。 此番热销是

企业顺应市场发展作出的积极反应，也

是一个成熟的开发企业为拓展焦作楼

市前景，凭借规模优势和强大实力给予

的积极贡献。 ”


