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华融国际大厦

76~293m

2

商务领地，

1000~1600m

2

总部基地，恭迎商务王者捷足进驻！

全城招租

签约即享超低月租金和超长免租期！

谨邀

金融、 保险、 证券、 咖啡西餐、 商务酒店、 投资担保

教育培训、 事务所、 旅行社等各类优秀行业企业进驻

前三名答对者将

赠送精美礼品

每周一楼景

猜猜它是谁
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《每周一楼景，猜猜它是谁》栏目欢迎广大读者参与，前三名猜中照片所在楼盘，即可获得精美礼品。 读者请将答案发往

13782723956

手机。 阿 东 摄
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本报讯 （记者郭辉）

2013

年年初，由《焦作日报》、

《焦作晚报》、焦作网联合举办，受到业界和市民关注的

2012

年度“焦作最佳口碑楼盘”评选终于揭晓，十余品质

楼盘脱颖而出，常绿·林溪谷作为常绿集团进驻焦作的首

个作品，亦不负众望斩获这一至高荣誉而登榜。

作为三四线城市最优秀的房地产开发商之一，

19

年

来， 常绿集团一直立于城市运营的高度精筑产品， 扛鼎

未来，把客户口碑看作第一荣誉，推动城市建设前行，提

升市民生活品质。 也收获着“保护消费者合法权益先进

单位”、“优秀开发企业”等诸多美誉。

2011

年，常绿高歌猛进，带来滨湖大盘城邦常绿·林

溪谷，全力将一种更成熟的品质人居模式带到焦作。 大

社区、大景观、大配套的战略开发理念，户型全新创新大

面积赠送的点睛之笔， 为焦作品质地产带来全新注解，

赢得了市场认可和客户的高度肯定。

常绿·林溪谷于焦作新区核心地带，一方临湖纳溪听

涛的大美之地，近百米高度建筑群屹立。 约

440

亩沁泉

公园近在其旁，重要人物下榻迎宾馆咫尺相望，北大附中

紧临其右。 社区内

2

万平方米中心花园坡地抬升，约

90

米奢阔间距他处难觅，九班幼儿园和大型商业中心配套

完善相辅……诸多优势毫无疑问成为焦作名盘翘楚。

据悉， 项目目前重点推广的小户型， 因首付仅需

1

万元，再次掀起焦作置业投资风潮，百余席位短时间内

仅剩

10

余席。

89

平方米两房可变三房，首付也仅需

4.8

万起，成全数百精英家庭的买房梦。

上图为发牌时的情景。 王 倩 摄
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新年前两周 ， 我市商品房网签数

450

套，相比去年同期的

279

套，有着明显的增

幅。 据不完全统计，这当中有

20%

是返乡置

业群体起到的效果。 业内人士分析认为，春

节前后是返乡置业的高峰期，也是开发商们

竞相争夺客户的重要节点，有远见的开发企

业可抓住这一波返乡置业潮， 为

2013

年焦

作楼市开一个好头。

记者来到焦北一知名楼盘，等候差不多

20

分钟

,

置业顾问才有时间接待。 她告诉记

者：“返乡置业潮近段时间已有明显体现，很

多开发商也都推出打折、送家装、送家电等

众多优惠政策。我们楼盘针对返乡人群推出

‘凭返程车票（火车 、汽车 、飞机 ）购房可享

8000

元返乡置业礼金’优惠活动。 也希望返

乡置业者不仅买到舒适称心的房子，更能买

到物美价廉的好房子。 ”

采访中，记者恰巧遇见一位从北京回来

过年的仝先生。 他告诉记者，自己和爱人都

是焦作人，

6

年前在北京毕业后开了个橱柜

店。 “我在北京这些年有了一些积蓄，但还是

靠租房过日子，女儿渐渐长大了，做父母的

还是希望给她创造一个好的生活、 学习环

境。北京房价太贵，我们买不起，孩子上学也

是个问题，倒不如回焦作买个房，一家人舒

舒服服团团圆圆地生活。 ”仝先生说。

业内人士指出，一线城市只涨不跌的房

价、日益上涨的出行成本，越来越多的打工

族纷纷选择回乡置业，一是“落叶归根”，二

是逃离一线城市高昂的生活成本，尤其是房

价所带来的压力， 再加上限购令的出台，很

多在一线城市工作的人开始放弃外地置业

的计划，而选择回乡置业。在这股热潮下，焦

作这个小城市房价不高， 生活压力不大，相

对于一线城市动辄上万元的房价，回家置业

是个不错的选择。

专家建议，过节返乡置业要按需买房切

忌盲目跟风。要注意一看规划：买房子，不仅

是安居乐业，同时也是投资未来。因此，在选

择区域的时候， 既要选择高成长性的区域，

也要看周边的配套环境。 二看地段：李嘉诚

对于房地产的箴言第一条就是地段、 地段，

还是地段。 可见，地段优势在房地产的购买

中具有十足的重要地位。 三看品牌：对于置

业者而言，房地产品牌不是一个概念，而是

具备实质内容的综合反映。品牌是开发商实

力 、产品 、园林 、物业的综合因素的集中体

现。 选择一个好的品牌，就是选择未来的远

期价值，对于置业者而言，房地产品牌是可

以感知、可以触碰、可以信赖的心理保障。

采访中记者了解，国家对中原经济区重

点扶持，大规模的城际铁路将把焦作、郑州、

开封、洛阳、新乡、许昌等城市紧紧“抱”成一

团，中原城市群融城大幕渐次拉开，居民出

行也将进入一个崭新的时代。大城市的生存

压力不仅打工者深有体会，连企业也感受到

前所未有的困难，纷纷向三线城市转移。 这

一切使得焦作有了更多的发展机遇，也有了

更多的工作机会。 回家也能找到好工作，生

活成本低，生存压力小，幸福指数更高。这也

造成了许多年轻人放弃了对大城市的幻想，

转而回乡工作，回乡置业。

王 倩
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最近的气温是越来越低了， 可是

关于楼市回暖的话题却一浪比一浪

高， 谈起回暖的原因， 有人说刚需拉

动、 有人说是政策放宽、 还有人说是

开发商在年关集中推盘……不过， 不

管是什么原因， 楼市的的确确是暖和

起来了。

据了解 ， 从去年

12

月份开始 ，

楼市成交量就一直在逐渐回暖， 据房

信网统计， 上月我市商品房网签成交

量为

747

套， 环比增长

13.92%

。 今年

1

月刚过半 ， 焦作新房网签数已达

400

多套， 是去年

1

月份整月网签数

的两倍左右。 近期更是出现了售楼部

争相排号、 甚至是抢房的局面， 虽然

从目前来看， 我市各大楼盘的房价并

没有出现明显的上涨， 但芝麻开花节

节高的成交量还是让很多购房者产生

了不安的心理预期， 加上年末的一波

返乡置业潮， 推动了这波楼市热销的

到来。

最近， 刚在人民路附近的锦绣公

馆项目排过号的何女士告诉记者， 看

房看了很久， 房子没买到手， 房价感

觉是越看越高了。 “我从去年

5

月份

开始看房， 焦作东南西北、 大小楼盘

都看过了， 原本希望房价能再降些 ，

可看到最后， 房价却越来越高。 据我

了解， 每个项目最先开盘的首批房源

一般都是这个项目中房价最低的， 我

在报纸上看到锦绣公馆这个项目马上

就要开盘了， 所以就赶在开盘前来这

儿排了个号。” 何女士说。

据了解， 像何女士这样因为楼市

预期看涨而出手的人不在少数， 刘先

生最近也忙着给儿子挑选婚房 ， 他

说：“调控了这么久， 感觉北京、 上海

等一线城市房价跌幅比较明显， 但是

焦作的房价却没有怎么降， 明年楼市

说不定会大涨， 孩子结婚总要买房 ，

我想年前应该是一个购房时机， 因此

打算年底之前把房子定下。”

“目前的这种情况， 抄底心理推动

热销潮是主因。” 解放路一楼盘负责

人分析， 目前的楼市热销潮主要是由

于供需双方对明年楼市的不确定性预

期而产生的。 最近不少房企和购房者

对明年房地产市场预期都发生了改

变 ， 多数人开始看涨明年楼市 ， 于

是， 购房者开始积极入市， 争先抢搭

年底末班车， 同时一些房企为了在年

底冲量， 也会积极入市， 加大推盘力

度。

记者了解到， 目前仍有不少开发

商坚持在岁末进行优惠促销， 积极抢

占刚需。 一项目营销总监表示， “明

年楼市仍存在不确定性因素， 只有抓

住眼下才最实在。” 对于年末出现的开

发商集中推盘， 他认为， 一方面是由

于季节性因素， 开发商在年末希望完

成业绩冲刺， 所以此时会集中推盘 。

另一方面是基于当前的市场环境， 眼

下楼市刚需持续表现活跃， 楼盘销量

具备快跑条件， 推盘效果较佳。 而出

现集中成交， 并非全因开发商以价换

量， 而主要是由于购房者受价格上涨

预期影响， 年末急于入市。
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本报讯 （记者秦秦） 近日， 记者走访了我市新老城

区各大项目的进展情况后了解到， 新老城区的房源都呈

现出比较旺盛的供应状态。

老城区方面，继远大·南北苑之后，位于该区域核心

地段的又一标志性项目远大·未来城， 转眼

10

余栋高层

已处于封顶状态， 对工程进度的重视也彰显开发商雄厚

的资金实力。 此外，较多新项目开工上马，金德利集团旗

下翡翠长堤已经开足马力宣传，该营销中心将于

1

月

27

日正式对外开放。 新发展继龙泽苑·时代雅居之后，新项

目逸景雅居第一波造势也已启动。目前，老城区有不少体

量较小的项目持续供应房源，形成可选范围广、优质户型

多的局面。 但该区域也有一定的弱势， 首先是房屋总价

高；其次，由于属市中心区域，交通拥挤状况短期难有改

观，给出行带来了些许麻烦。而市中心寸土寸金的土地价

值，决定了地块规划新项目较少。

新城区方面， 人们关注的焦点已由原来的西段政务

板块转移至东段。 据悉，位于人民路东段的君怡·锦绣公

馆已于日前展开了强烈的宣传攻势，蓄势待发酝酿开盘，

据悉，该项目令人期待的六层退台电梯洋房囊括了两房、

三房、四房等各式经典户型。 此外，龙源湖国际广场也把

握时机推出“焦作首届冰雕艺术节”，竭力促成项目热卖，

据悉，该项目锋尚系“新贵族”，首付

5

万元

/

套起，尊贵系

“钓鱼台”仅剩

15

套，购房者可享受

3

万元买

3

房，

5

万

元买

5

房的诱人优惠。
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本报讯 （记者秦秦） 近日，记者在赛纳

溪谷了解到，该项目为回馈广大置业者长久

以来的关爱和支持， 特推出四重购房好礼，

盛惠全城的同时，也为即将到来的新春佳节

平添了不少喜气。

据该项目销售负责人介绍， 活动期间，

凡到访售楼部的客户即送精美新春礼品一

份，购房即享新春贺礼

12888

元，老客户购

房可享年终感恩特惠

8888

元。 此外，公司还

为返乡置业者提供了更为丰厚的大礼，返乡

置业者在享受新春贺礼

12888

元的基础上，

凭任一地点至焦作返程车票（火车、汽车、飞

机）购房可再享

8000

元返乡置业礼金。 “焦

作楼市经过多年的发展，无论是建筑外观还

是户型设计乃至小区环境都有了很大的改

善，作为焦北醇熟大盘，我们真诚欢迎更多

的返乡置业者关注赛纳溪谷， 享受宜居生

活。 ”该项目销售负责人坦言。

位于太行路与健康路交会处的赛纳溪

谷，是我市唯一南法风情艺术城邦，从

2009

年入市至今已有

4

年之久，醇熟大盘风貌彰

显无疑， 已有

1200

余位尊贵业主见证了南

法建筑的迷人魅力。 该项目不仅交通便捷、

配套完备，三期产品更新增太阳能等高端配

置，助力品质生活再升级，居住舒适度和性

价比更为突出。

目前正在热卖的荣域三期三批

90~120

平方米瞰景电梯洋房，一梯两户，清幽格局，

尊享幽静私密空间，不容外界嘈杂；低密度

舒适设计， 更多的建筑空间和生活空间，留

给社区景观和绿化，为业主营造舒适、怡人

的社区景观生活。
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目前， 房地产领域

的产品可谓是五花八

门， 良好的居住环境始

终是客户的至上首选 。

此时， 我们把目光投向

了中原旅游地产第一品

牌———征云·山水名都。

山水名都项目位于

修武县七贤镇， 与世界

地质公园———云台山为

邻， 享有国际美誉度的

大山大水自然为山水名

都增色不少。 与竹林七

贤为伴， 使山水名都又

有了几多古朴、 神秘的

人文气息。因而，将山水

名都称为中原旅游地产

第一品牌，实至名归。

目前， 该项目一期

住宅项目正在火爆销

售。 而除了得天独厚的

山水自然条件外， 山水

名都房产项的各种配套

项目也正在走出一条国

际化路线。马术场馆、高

尔夫球场、 书画创作展

览中心、滑草场、温泉洗

浴、大型高级酒店、绿色

采摘园等配套项目 ，使

这里成为焦作楼市的

“新宠”。

据了解， 山水名都

住宅采用 “退台式建筑

设计样式”。它所有的优

势 均 来 自 其 建 筑 特

点———层层退台。 在建

筑物向阳面有层层退台

的阶台状结构， 以退台

空间规划露台， 形成了情景花园洋房的一

层， 外部为阳光房， 阳光房的侧面和单元

前面形成半围合的情景花园； 二层在一层

阳光房的位置上退台， 形成一个景观露台，

三层、 四层、 五层同样也是在下一层的基

础上进行退台。 层层退台增加采光底层住

户拥有超大的私家花园和阳光房；二层以上

住户则拥有超大露台空间，不但能欣赏周边

景观，还能打造成自己的空中花园；顶层双

露台设计，极大的户外活动空间，可以举行

小型聚会……坐在家中， 就可拥有天与地，

让家最大程度地迎接云台山风景胜地的阳

光和空气。

对于投资者而言，山水名都项目依托云

台山旅游景区，规划建设有公寓、星级酒店、

大型旅游商场、特色餐饮、特产专卖等，直线

连接商业旺铺坐地升值。 据来访客户介绍，

最难能可贵的是如此名门旺铺入驻门槛却

很低，首付

5

万元即可轻松在此投资换长久

回报，更可出租还贷或以租养铺，投资价值

与日俱增。

“大企业，高品质”是广大业主选择山水

名都的又一重要因素。 山水名都项目由河南

征云集团投资建设而成，该公司在河南各地

区开发建设项目大大小小数十个，是河南省

知名开发公司，实力雄厚，值得信赖。 公司计

划在山水名都配套建设高尔夫球场、 滑草

场、温泉洗浴、大型高级酒店等高档休闲娱

乐设施，大手笔打造中原旅游商务名都第一

品牌。 琚丽娜

购房者积极入市

焦作楼市表现活跃

本报记者 陶 静

供应百花齐放

楼市火热开场

常绿·林溪谷

荣膺“焦作最佳口碑楼盘”称号

焦作楼市迎来返乡置业潮

趁

山

水

美

意

观

名

都

风

情

探

寻

中

原

旅

游

地

产

第

一

品

牌

征

云

·

山

水

名

都

赛纳溪谷

四重购房好礼惠全城
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本报讯 （通讯员王雪艳） 记

者了解到，截至

2012

年

12

月

31

日，市地产交易中心共办理国有

土地使用权抵押

70

宗， 与

2011

年同比增长了

75%

， 抵押面积

278.58

万平方米，帮助企业办理

抵押贷款共计

10.98

亿元， 同比

增长了

80%

。

据了解，

2012

年以来， 该中

心规范了内部管理，建立以制度

管人、以制度管事的工作运行机

制，增强服务意识、改进服务质量、

提升服务效能，实现让群众受益，让

企业满意。为更好地服务企业，该

中心本着特事特办、急事急办的

宗旨，为建工集团、新发展、众信

机械等多家企业的重点项目开

通了“绿色通道”，及时为其办理

了土地他项权利证书，切实为企

业发展提供了便利。

������

本报讯 （通讯员安艳令 ）

近日 ， 为进一步拓宽服务渠

道 ， 提高服务水平 ， 创造便

捷 、 高效 、 温馨的服务环境 ，

市国土资源登记评估中心深入

开展 “四比四看四确保 ” 活

动， 切实转变思想观念， 全力

打造服务型中心。

一是比服务群众， 看服务意

识强不强 ， 确保工作 “零投

诉 ”。 积极 、 热心 、 周到 、 细

致地为群众搞好服务， 确保无

违法违纪问题发生， 力争实现

工作 “零投诉 ”。 二是比言行

举止， 看服务态度好不好， 确

保服务 “零距离 ”。 三是比服

务质量 ， 看办事效率快不快 ，

确保工作 “零积压 ”。 四是比

业务水平 ， 看工作技能高不

高， 确保工作 “零差错”。

市地产交易中心

去年帮企业贷款近 11亿元

市国土资源登记评估中心

多措并举提升服务水平


