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级房地产开发企业
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慢生活国际人居范本，86m
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水岸逸居，倾城入世！

翡翠长堤， 耸立城心的慢生活门庭

精装大堂、 地下停车、 曲型侧石、 雾森养生

精工雕刻的诗意居停， 出则繁华、 入则静谧的生活方式
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湾景坐落

__

和平街与山阳路交叉口（原东风机械厂） 开发商

__

焦作市金德利房地产开发有限公司 品牌运营

__

道丰沟通（中国） 物业管理

__

金德利阳光物业
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工行沁阳市支行

首笔小企业订单融资业务发放到位

本报讯 （通讯员沁轩） 近日，

工行沁阳市支行在对辖区企业摸

查调研时得知， 某企业和一家工

行

AAA

级信用企业有业务关系，

合作过程中存在资金短缺现象 。

该支行充分认识到这是一条有价

值的市场信息， 迅速与市行相关

部室联系沟通， 本着企业融资成

本最低、 办理手续简便、 短时间

能够将贷款发放到位的原则， 将

融资产品与企业需求逐一分析对

接， 确定为其办理小企业订单融

资业务。

由于小企业订单融资业务在

该支行尚属首例， 无经验可循，该

支行便与市行小企业金融业务中

心上下联动， 积极争取省行支持，

主动向省行经验丰富的工作人员

请教，认真研究、共同摸索、克服困

难，在最短的时间内逐级上报资料

进行审批，近日，该笔

3000

万元小

企业订单融资业务已成功发放到

位。

在营销资产业务的同时，该支

行客户经理多次向企业宣传讲解

工行的产品优势，实行产品联动营

销， 并为其开通了企业网上银行，

签署了现金管理协议，还为企业多

名管理人员办理了银行卡和个人

网银。

中行焦作分行

举办外汇市场分析会

本报讯 （通讯员王风岐） 为

了增进客户对外汇市场的了解，使

客户更好地参与外汇业务交易，

4

月

15

日， 中行焦作分行举办了外

汇市场分析会。

该分行邀请总行公司金融市

场总部高级交易员贺晓博等外汇

业务专家， 为风神轮胎、 焦作隆

丰、 河南佰利联等

10

余家重点企

业财务负责人进行了外汇市场综

合分析， 并就当前国际国内经济

形势、 人民币外汇市场等进行了

分析与展望， 重点对衍生金融服

务的针对性、 综合性和安全性进

行广泛深入的解读。 该分行重点

推出的远期结售汇、 融汇通、 区

间宝、 联汇通等业务品种， 得到

了企业界朋友的广泛认可。 与会

各企业家代表还就企业自身外汇

业务及需求与总行专家进行交流

互动。 通过外汇市场分析， 更加

坚定了企业与中国银行在外汇资

金业务方面的合作信心。

邮储银行焦作市分行

启动“普及金融知识万里行”活动

本报讯（记者孙阎河 通讯员

杨俊） 为持续开展好金融知识宣

传与公众教育服务， 日前， 邮储

银行焦作市分行积极响应中国银

行业协会号召， 全面启动了

2013

年度 “普及金融知识万里行 ”活

动。

据了解，邮储银行焦作市分行

2013

年度“普及金融知识万里行”

活动将持续四个多月，在开展“金

融服务普惠公众服务月”“防范金

融风险知识宣传服务月”“消费者

权益保护宣传服务月”“金融创新

宣传服务月”四个专项宣传活动的

同时，将结合不同的主题，组织宣

教人员走进社区、贴近农户，主动

上门为金融消费者提供金融知识

普及服务 ；在网点内开辟活动专

区， 进行防范金融风险知识宣传；

设立户外宣传台， 向特定人群授

课， 扩大金融风险知识普及范围；

开展讲座、 客户沙龙、 问卷调查、

客户走访等活动， 把金融知识送

到网点覆盖地区的金融消费者身

边。

据悉，前不久，邮储银行荣获

了

2012

年度中国银行业 “普及金

融知识万里行”活动最佳成效奖。

办卡不要懒省事 找人代办留隐患

本报通讯员 陈曾明

“信用卡长的啥样我还没见着

呢，自己倒透支了

5

万元。 ”自家开

着小公司、平时顺风顺水的侯先生

这两天摊上事儿了。 有一天他手

机里突然冒出来两条刷卡消费的

银行提示短信， 他还以为是垃圾

短信呢， 理都没理， 随手就删除

了。 谁知第二、 第三天， 这样的

短信越来越多。 他试着拨通了银

行信用卡中心的客服电话， 银行

方面证实信用卡确实是以侯先生

的身份证、姓名办理的透支额度为

5

万元的信用卡。 他顿时傻了眼，

这是咋回事儿？

冷静下来的他仔细想了想，突

然明白过来。原来几个月前他在汽

车展销会上，收到了一份代办信用

卡并帮助贷款的小广告。以前没有

办过信用卡的他感觉挺方便的，而

且办的卡还可以大额透支，对他做

生意有一定的帮助。于是他就按照

广告上的电话和一个叫汪某的男

子联系上了，还按照那名男子的要

求，提供了本人的身份证等资信材

料，而且在汪某拿来的银行信用卡

申请表格上签了名。随后那位汪姓

男子来了几次电话，说是透支额度

大的银行卡不好申请，让他耐心等

待。 再后来他也催问了几次。 可时

间一长，侯先生以为这种信用卡不

好办，就把这事忘了。谁成想，让坏

人钻了空子。 情急之下，侯先生赶

紧报了警。

根据中国人民银行《银行卡业

务管理办法》的规定，个人申领银

行卡

(

储值卡除外

)

，应当向发卡银

行提供公安部门规定的本人有效

身份证件， 经发卡银行审查合格

后，为其开立记名账户。 我国发卡

商业银行也明确要求必须是本人

提交本人签字的信用卡办理申请

表等相关证明材料，到申请银行方

可办理，不允许别人代办。 《银行卡

业务管理办法》还禁止骗领、冒用

银行卡，规定银行卡及其账户只限

经发卡银行批准的持卡人本人使

用，不得出租和转借。

但在现实生活中，有的银行采

取批量团办的方法发卡，有的银行

工作人员为了推销信用卡，往往放

松审查标准，有的中介机构开展代

办银行卡服务，个别不法分子往往

利用部分居民求省事、图方便的心

理，以及银行审查不严的空子骗领

冒用银行卡，给居民造成了不必要

的损失。

有关专家指出，以本人有效身

份证、 经本人签字申办的信用卡，

即使信用卡不在申请人手中，但申

领人仍然是法律上的持卡人，而且

申办成功的信用卡， 随时可以透

支、消费。 如果不法分子骗领冒用

了申领人的信用卡，将给申领人造

成经济损失，有的还是严重的经济

损失。 因此，让人代办信用卡不仅

容易泄露个人信息，而且一旦他人

恶意透支，将直接影响个人信用记

录，以后申请车贷、房贷都办不了，

如果透支款追不回来，最后受损的

还是持卡人。

因此，发卡商业银行要进一步

完善信用卡申领的管理办法，明确

申领程序，严格申领审查，从源头

上杜绝信用卡骗领冒用。有关专家

也提醒需要办理信用卡的居民：申

办信用卡一定要自己持有效证件

亲自到银行办理，不要相信代办广

告， 不要委托中介服务机构办理，

不要委托别人代办，他人代为办卡

有风险、不安全。 需要信用卡的居

民一定要对自己的行为负责，珍爱

个人的信用记录。

中原精英理财俱乐部

打造信托行业软实力

本报讯

(

记者牛九如

)

近年来，市场上的理财产品种类

繁多， 主要以银行销售的短期理财产品和信托公司推出的

高端理财产品为主。 信托产品被越来越多的人群所关注，

其较高的收益率和不同的产品类型以及相对灵活的期限结

构， 受到众多投资人士的喜爱。 目前市场上的金融理财产

品琳琅满目， 投资领域也比较广泛， 在各信托公司不断推

出新产品的同时， 同样重要的客户服务往往被忽视。 对

此，记者专门走访了中原信托公司，了解了一下那里的客户

服务是如何开展的。

据中原信托理财中心总经理杜迎辉介绍， 中原信托公

司非常重视客户服务工作，早在

2008

年，中原信托公司就

成立了中原精英理财俱乐部， 俱乐部的宗旨是为了能给会

员提供一个相互交流、相互联络的平台，增长会员的投资理

财知识，提升会员的投资理财能力。 同时，中原信托公司将

推出各项优惠措施，并举办精彩活动，力求提升会员的生活

品质，使会员享受到更加尊贵的优质服务。

2013

年伊始，中

原信托公司先后举办了客户答谢会及理财沙龙客户关爱活

动，后期还将应客户需求不断增加客户服务方式。

据了解，今年是中原信托“客户服务提升年”，通过向客

户进行满意度调查， 向每位成功认购产品的客户进行电话

回访，了解客户需求，并推出人性化的服务举措。与此同时，

中原信托公司也在产品设计上力求创新， 目前在售的两款

股权质押类信托产品， 采用

两种投资期限、 不同受益级

别供客户自行选择。 如果读

者朋友希望了解活动详情，

可以拨打

400-687-0116

电

话咨询或关注中原信托网站

（

www.zyxt.com.cn

）。

建行焦作分行深化党团主题实践活动内涵

本报讯 （通讯员李学进） 近日，

建行焦作分行开展了党团主题实践

活动。

该分行结合业务营销、 客户维

护、合规守纪、优质服务等，在全行基

层党组织和党员中开展“我是党员我

带头，夺旗争星建新功”主题活动，在

全行团员青年中开展“青春献礼十八

大，创先争优铸辉煌”主题活动，动员

全行职工特别是党团员立足本职，比

营销，比服务，比合规，比技能，比业

绩，当先锋，做模范，建功立业。 针对

青年员工特点，该分行将实施一线员

工成长帮助计划、 举办青年风采大

赛、开展青年“金点子”征集活动、参

加杰出青年评选等活动，锻炼和培养

青年后备人才。 党员主题实践活动主

要突出“夺旗争星”，组织基层党组织

开展“唯旗誓夺”业务竞赛和“唯险定

防”风险管理竞赛，在党员中开展“唯

星必争”产品营销竞赛。

4

月

11

日，农行

博爱县支行举办了一

次大堂经理实战营销

活动，辖内

11

名大堂

经理分三组对繁华地

段的临街商铺进行针

对性营销。据统计，活

动当天， 该支行共签

订营销意向

POS

机

30

部 、 转账电话

32

部、信用卡

80

张。 图

为客户在签订开办金

融产品意向书。

李水秀 摄


