
80后“大当家”

上海虹口区哈尔滨路的老洋行
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创意园区， 所有建筑都保持着英

伦格调， 所有装潢都体现着欧式风范。

这里，汇集了大量的创业者，一两间屋

子、几个员工就是一家公司。

在游斌的引导下，记者走进了位于

二楼的一间屋子，这里就是游斌开设的

互鱼文化传播（上海）有限公司的办公

地点。在游斌的名片上，他的职务是“大

当家”，员工们也以“老大”称呼他。游斌

介绍， 他的员工清一色都是

80

后、

90

后，大家相互间谈吐自由，氛围融洽。

“互鱼文化公司是

2012

年年初注

册成立的。 当时，我来上海打拼刚两年

时间。”游斌介绍，公司的主要业务是网

络营销，即利用互联网帮助客户进行品

牌宣传、市场开拓、业务推广等。

其实，游斌在此之前一直在媒体圈

内打转转， 他先后在十多家电视台、报

社、网站从事营销策划工作。 这让他积

攒了大量人脉资源，且深谙策划、包装

的门道， 为他后来创办公司奠定了基

础。

基于对互联网营销的熟练运作，游

斌的公司很快站稳脚跟，并在圈内已小

有名气，成为珍爱网唯一的网络公关公

司。

2013

年，游斌的公司在深圳成立了

分部，平时非常忙碌的他还要频繁奔波

于上海和深圳之间。

对于公司的发展，游斌说，网络营

销必须走在互联网发展的前列，时刻保

持创新活力。 当前，他的公司也在不断

拓展新的发展空间，业务逐步向移动互

联网转移。除了从事企业品牌营销末端

传播工作外，公司还要对那些面市不久

或迟迟没有步入正轨的品牌进行咨询、

诊断，为一些不知名的品牌开展“品牌

再生”业务。

核

心

提

示

本报记者 陈作华 王水涛

因为是独生子女而承载了父母的全部希望， 因为被寄予厚望而

背负了巨大压力，因为追求梦想而到大城市闯荡，因为白手起家而备

偿创业艰辛……

游斌，一位从我市走出去的

80

后，先是北漂，后是沪漂，而今已

是一家文化传播公司的当家人。近日，《天南地北焦作人》栏目记者走

近正值而立之年的游斌，探访这位

80

后创业者特有的成长历程。

知识新、磨砺多、人脉广、业务熟，记者在采访中明显感觉到，他

年龄不大

,

但已有丰富的人生阅历。 采写游斌，未必能完整解析

80

后

这一代人， 却能窥见伴随着改革开放成长起来的我国第一代独生子

女的人生脚步和心路历程。
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一位 80 后创业者的逆袭人生

———记互鱼文化传播(上海)有限公司总经理游斌

氛围更浓的上海，开始沪漂创业。

创业之初，没有办公场地，他就借用

朋友公司的一张桌子来办公；没有工作人

员，所有事他都亲力亲为；没有稳定的客

户，他就用一颗不服输的心去拓展市场。

不久，游斌捕捉到一个商机，一家公

司研制出一种新产品， 想通过网络进行

推广宣传。 他为其量身打造了详细的网

络营销策划方案，短时间内，该产品的市

场知名度迅速提升。

欢迎提供采访线索

《天南地北焦作人》栏目记者联系方式：

（

0391

）

8797351 8797355

13938163209 13462827934

都有强烈的暗示意义。 身为工人的父母

自知没有条件为他安排工作， 因而从小

就教育他必须通过知识改变命运。“爷爷

逼我练毛笔字，父亲对我管教特别严。 ”

游斌回忆说 ，“我从小学一年级就当班

长，一直当到大学，我努力做到让父亲满

意。 ”

2001

年， 游斌考上了西北大学，就

读于新闻专业。但是，走出家门的游斌虽

然不再被父亲当面教训了， 可父亲几乎

每天晚上都会打电话， 询问他学习、思

想、生活情况，然后把努力学习、踏实做

人的话再叮嘱一番。“这种通话持续到我

工作以后的

10

年时间。 对此，我产生了

逆反心理，往往向父亲报喜不报忧，或者

在电话里只听不说。”游斌说，“我就像一

只风筝，走到哪儿都被父亲牵着。他总是

对我不放心，怕我做错事、走错路。 ”

可是， 游斌在校期间还真捅过一个

大娄子，而且这件事至今还瞒着父亲。大

三那年， 有同学在校园里贴出一张舞会

海报，系主任批评这张海报画面不健康，

责令揭掉。 身为学生会主席的他跟其他

两位学生会干部去找校领导理论， 辩解

中发生了争执。没想到的是，校园里贴出

了白纸黑字的通告， 免去他们三人学生

会干部的职务。 从没栽过跟头的游斌一

气之下作出了一个疯狂的决定———炒学

校的鱿鱼，退学不上了。

离开校园后， 游斌利用所学专业到

陕西电视台打零工。对此，他对父亲撒谎

称在电视台实习。期间，他给演唱会做文

案，写新闻稿，做活动策划，并尝试给电

视台的一个都市栏目写剧本。“一个剧本

3000

字，报酬

800

元，共写了

30

多个剧

本。 ”游斌说。

“学业没完成，但我学会了写剧本。

我后来给 《炊事班的故事》《卫生队的故

事》写剧本，一个剧本就能挣到

3000

元

钱。 ”游斌说，“熬完这一年，我被河北电

视台聘用， 担任一档栏目的编导。 在那

里 ， 我学到了更多的电视媒体经营技

巧。 ”

“当然，大学毕业证我还是拿到了。

我几次回到学校，给老师说好话，补上了

功课，取得了学位证书。 ”游斌说。

游斌，

1984

年出生于焦作市区，一个伴随着改革开放成长起来的

80

后，思维

活跃、不安于现状的年轻人，北漂、沪漂一路打拼，利用网络、微博等新媒体创业，在

逆袭人生的道路上不断前行。 图为游斌在上海接受本报记者采访。

本报记者 陈作华 摄

曾经的逆反与疯狂

1984

年， 游斌出生在一个曾受文

革政治动荡影响的家庭。身为干部的爷

爷在长达

8

年的时间里住牛棚、 挨批

斗。受祖父影响，父亲不能参军、不能被

招工，在上山下乡的知青中是最后返城

的一批人。

游斌的成长环境是一个知识分子

扎堆的地方。这样的环境对他整个家庭

在逆袭中前行

“其实，我有一颗不安分的心。 在读

大学期间， 我以买电脑为名向家长要了

5000

元钱，实际上入股和同学在校外合

开了一个书吧。 没想到， 书吧准备开张

时， 非典来了， 学校封校， 书吧只能关

张。 ” 游斌说，“第一次创业虽以失败告

终，但我已把自己的创业理想付诸实践，

只是天时误人而已。 ”

在河北电视台栏目编导的岗位工作

了一年多后， 游斌的心又开始不安分起

来， 他决定北漂， 去寻找更大的发展舞

台。 “父亲支持我去大城市闯荡，他希望

我能飞得更高。 ”游斌说。

2007

年年底， 初到北京的他， 与

7

个互不相识的人共住在一间出租屋里。

他的第一份工作是在一家新开的网络公

司做营销策划。然而，工作

4

个月后的一

天早上， 他到公司时看到的却是门上的

一纸告示：公司因资金链断裂暂时停业。

而这时，老板已人去楼空，游斌还不曾领

到过一分钱的工资。

后来， 游斌又在中国互联网协会找

到了工作， 负责每年互联网大会的策划

筹备。 这让他对互联网的技术与运营方

面有了更深的了解。同时，他也有机会接

触到一些互联网公司的资深人士。 汶川

大地震发生后， 游斌就在当年互联网大

会策划中增加了“

I

公益”活动，号召这些

互联网公司为灾区捐款， 并最终募捐善

款

1000

多万元。

再后来，他又先后到中国版权网、精

品网等网络公司工作， 并参与策划了许

多大型网络营销项目， 由此在业界有了

些名声。

此时，游斌已不想只当一个打工者，

他想拥有一个属于自己舞台， 发挥在网

络营销方面的才能。这时，互联网又迎来

了新的发展空间，微博、微信等自媒体相

继得到广泛应用， 对网络营销注入了新

的活力。

2010

年年底，游斌决定到商业

自己的心里话

“我的奋斗，很大程度上是被家庭逼

的。 每个父母都希望自己的孩子出人头

地，我的父母也一样。 其中，有家长们的

面子因素，但更重要的是望子成龙，希望

我能过得好。”游斌的语气有些沉重，“但

我不知道自己现在的状态是不是真的

好，也不知道该感谢他们，还是该抱怨他

们。 ”

“其实， 我也想过轻松一点儿的生

活。 父母的期望，如同一根无形的绳子，

把我绑在了一驾没有制动的车上， 我只

能随着车轮往前跑。至于到大城市去，是

因为那里的机会多。但在大城市，举目无

亲，没有任何资源可以利用，每走一步都

要自己摸索。 我想对同样走在这条路上

的人说， 虽然大城市机会多， 但站住脚

难，不能急躁，要忍耐、坚持，抓住机会、

创造机会，才能逐步站稳脚跟。”游斌说。

“我的打拼经历就是一个吊丝的逆袭，我

是一个

80

后个人奋斗的典型例子。 ” 他

说，“你要问我最想说的话， 那就是希望

家长对孩子成长能有正确的观念和态

度，鼓励孩子勤奋努力是对的，但未必非

要出人头地不可。快乐生活，才是人生幸

福指数的定盘星。 ”


