
前三名答对者将
赠送精美礼品每周一楼景 猜猜它是谁

《每周一楼景，猜猜它是谁》栏目欢迎广大读者参与，前三名猜中照片所在楼盘，即可获得精美礼品。读者请将答案发
往13782723956手机。 阿 东 摄

有麦当劳的地方总有肯德基，
有肯德基的地方也能看到麦当劳，
二者既像一对热恋中的情人，又像
一对充满互动的对手。在河南房地
产行业也有这样一个现象，河南常
绿集团旗下的项目总是紧邻建业、
恒大等上市企业，这种强者之间的
互动充满了正能量。在焦作地区也
是如此，焦作市常绿置业有限公司
（以下简称“焦作常绿置业”） 开
发建设的常绿·林溪谷与焦作建
业·壹号城邦仅一路之隔。

河南常绿集团董事长刘涛说
过：“与强者为邻，才会有压力，
有压力就有动力，在竞争的过程当
中，不断学习别人的优点，改正自
身的不足，就会发现在这个过程当
中，我们成长了很多，同时也与那

些上市企业的差距缩短了很多。”
据了解，河南常绿集团每进驻一个
城市，每开发一个项目，都是集团
的高层领导经过反复的思考、深入
的研究，最终才决定的。在选择地
块时，河南常绿集团多年来秉承了
与强者共舞的理念。在平顶山、南
阳等城市，河南常绿集团旗下的项
目总是紧邻恒大、建业等企业，在
我市成立的焦作市常绿置业就秉承
了河南常绿集团的这一理念。

敢与强者共舞，源自于河南常
绿集团对自己的自信，而这种自信
正是因为他们能够潜心向优秀房地
产企业学习，更懂得严把质量关。
以焦作常绿置业为例，该公司在施
工过程中不仅严格按照国家的行业
规范执行，同时公司内部也有一套
苛刻的施工要求，这其中不仅包括
了对施工材料的验收，还有对工程
质量的要求。

前段时间，有一批主体内预埋
的水电穿线管进场，在进场验货时
焦作常绿置业相关部门的工作人员
就发现，这批穿线管的壁厚没有达
到他们的预期标准，但也是符合国
家最低标准的，如果工作人员睁一
只眼闭一只眼这事儿是可以过去
的，但是工程部负责人经过查看后
随即要求退货，并要求供应商必须
拿来最好的产品，用工程部负责人
的话来说就是“我们要为业主负
责”。

在焦作常绿置业的施工工地不
仅每一批材料进场时，公司会派专
人与监理公司的工作人员一同验
收，每一楼层施工结束后，工程部
的所有员工也会到施工现场，分部
分项地与监理公司同时验收。记者
在采访时了解到，在一次验收楼层
时工作人员就发现，局部用钢筋支
的混凝土支模，平衡度不是很理

想，工作人员立即要求施工方进行
整改。就是因为焦作常绿置业这种
为业主负责的精神，在施工过程中
层层把关，提前控制工程质量，才
保障了后期入住业主的合法权益。

作为河南常绿集团入驻焦作的
开山之作，常绿·林溪谷项目不仅
学习了上市企业先进的管理模式，
也不断反思自己，思考未来的发展
方向，在完善产品质量的同时，绿
化、景观、配套设施等方面也不断
调整，与时俱进。从园林绿化上来
说，焦作常绿·林溪谷项目整体以

“户户有中心花园”为设计理念，
营 造 了 中 心 大 庭 院 景 观 ， 并 将
20000m2 中心花园整体抬升约 1.5
米，通过建筑、水系、景观步道、
广场相结合，最终形成了多层次绿
化景观。在采访中有不少业主向记
者表示：自己是常绿·林溪谷的忠
实粉丝，不仅对该项目的建筑质量

表示满意，同时也喜欢该项目的绿
化、户型、面积等。据相关数据统
计，在全国房地产市场不理想的背
景下，焦作常绿·林溪谷项目今年
上半年实现了销售近2个亿的骄人
成绩，这是购房者对其最有力的肯
定。

时代赋予焦作常绿置业新的机
遇和挑战，而焦作常绿置业也将充
分利用自身的资源优势和经营管理
优势，进一步扩展常绿的品牌影响
力，成为我市房地产行业的最具实
力企业标杆。“建筑梦想，领跑生
活”，为消费者建造舒适美好的生
活空间是常绿人的不懈追求。展望
未来，常绿集团将以极致的专业精
神，引导房地产行业潮流，以品质
回报社会，让建筑与生命常绿！
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敢 与 强 者 共 舞

本报记者 王 倩

本报记者 秦 秦

特 别 关 注

租售租售房房

——常绿置业品牌发展战略探秘

在办公室里，他是熟练运用各类
设计软件挖掘创意的设计师，为了配
合销售节点，常常挖空心思写文案、
忙设计直到深夜；在售楼中心，他是
活动现场的组织者和监控者，带领工
作人员将产品特点在暖场活动中完美
释放、准确锁定受众；为全面掌握产
品动态信息，做到心中有数，施工现
场也不乏他的身影。他就是金德利集
团营销策划经理张卓。

今年 26 岁的张卓毕业于华中师
范大学环境艺术设计专业，同时在华
中科技大学修习了建筑设计，获得双

学位的张卓在大四实习期间就成功应
聘到武汉光谷创意公司，担任创意策
划师，期间获得众多创意奖项。这位
同学和老师眼中的才子出于对故土的
眷恋和热爱，于 2012 年 6 月返回焦
作，并以优秀的从业经历顺利入职金
德利集团。

张卓初到公司，就被领导委以重
任，同时负责金色领地、金德利·翡
翠长堤（下称翡翠长堤）两个项目的
营销策划工作，责任在肩，并没有令
初涉房地产策划行业的张卓为难，为
迅速进入角色，做好产品的推广营销
工作，张卓不放过任何一个学习的机
会，白天奔波于施工工地、售楼中
心，随时请教前辈；晚上伏案查阅项
目资料，苦啃行业知识，光是随身携

带的笔记本就用掉了三大本。同事这
样评价张卓，“他不在忙碌中，就在
奔赴忙碌的路上。”

为了准确把握产品的市场定位，
张卓一有空就到市内各大楼盘进行市
场调研，并随时随地与购房者进行零
距离沟通，“购房者认可的房子才是
好房子。”张卓一直坚持认为，房子
是基础，做好产品，让好房子自己说
话，才是对购房者负责，而营销策划
人员要做最懂设计的参谋，帮助开发
商做好产品。“其实，卖房子的不是
营销人员，而是房子本身。开发商应
该多学习借鉴一下国内顶级房产开发
商的成功经验，多多关注房子本身，
真真正正为老百姓盖好房子。”张卓
一句话道出了购房者的心声。

说到做好产品，张卓以翡翠长堤
为例，将金德利集团的用心之处一一
道来。翡翠长堤是金德利集团 2013
年重点推出的精品楼盘，公司着眼长
远，不惜重金聘请业界知名的上海天
合景观设计公司，在翡翠长堤的园林
景观和高科技设施方面不遗余力，宁
愿增加成本降低利润也要倾力保证楼
盘品质质量，竭力提高业主居住舒适
度，保证为广大焦作市民提供质量一
流的精品楼盘。

2012 年年底，翡翠长堤售楼中
心开放的工作提上日程，张卓和同事
们前前后后共忙碌了近三个月，售楼
中心终于在2013年1月开门迎客。按
照既定的项目节点，翡翠长堤计划在
同年5月1日首次开盘，所以张卓来

不及松口气就转身投入下一场‘战
役’中。“确定案名、把控市场定
位、项目外宣推广，当时的状态就是
'5+2'、‘白加黑’，真的如同打仗一
般，一直到翡翠长堤顺利开盘并取得
了首日销售143套的好成绩，我才缓
过劲儿，把绷紧的弦儿稍微松了松，
回头看看马不停蹄的大半年，真的是
成长了很多。”张卓感谢这段经历，
也欣喜自己的成长。

“来到金德利，我找到了鱼儿回
到水中的感觉。集团如水我如鱼，集
团像水一样包容我，给我提供展示自
我、提升自我的平台，我就像一条鱼
儿从容自在地游弋期间，和集团共成
长。”张卓很享受当下的状态，也对
金德利集团的未来充满信心。

本报讯（通讯员桑亮） 清凉龙源湖，消夏嘉年华。日
前，“焦作2014龙源湖国际广场消夏文化节”启动仪式在该
项目售楼部广场盛大启动。据悉，参与群众不但可在这里免
费点歌献唱，享受啤酒、美食等冷餐，还能欣赏到精彩的文
艺表演。此次消夏文化节是该项目近年来首次群众性参与较
强的文化活动，极大丰富了周边居民文娱生活，同时也展现
了新东润品牌的新形象，提升了项目案场人气。

龙源湖国际广场

消夏文化节启动

随着我市经济的高速发展，“东扩南移”步伐也一天天
加快，日新月异的城乡一体化示范区逐渐清晰，位于人民
路东段的亿祥·美郡项目，无论是从政策利益、地理位
置、配套环境等外在条件，还是从项目的设计规划、建筑
风格、极致品质等产品自身的优势，都受到了广大市民的
特别关注。

人民路东段作为我市“东扩南移”的核心位置，未来
将被打造成集金融、文化、生态宜居为一体的新区域，其
中包括的商贸城、文昌教育园区、综合保税区以及生态东
湖公园等，而亿祥·美郡正是位于这一不可多得的区域
中。据悉，亿祥·美郡不仅为居者带来了便利的交通，其
纯正西班牙花园洋房的血统也让不少市民难以忘怀，规划
总占地面积超过1000亩，总建筑面积为100多万平方米，为
消费者提供了一个大社区、大配套、大景观的宜居之地。
由此可见，亿祥·美郡未来的升值潜力必定无限。

据该项目销售人员介绍，亿祥·美郡即将开盘的消息
一经发出，热线咨询、进店咨询的客户络绎不绝，他们不
仅肯定了亿祥置业推出的产品品质，同时对亿祥·美郡推
出的六层电梯花园洋房也表现出了极大的兴趣。目前，该
项目 80~180m2 六层电梯花园洋房 VIP 会员正在火热招募
中，珍稀席位分秒递减，0元入会享2万元巨惠，百万级地
中海风情美域，不能错过。

王 倩

亿祥·美郡

高品质带来大潜力

本报讯（通讯员陈娟）今年年初以来，市富源
土地开发整理中心经过努力，黄河滩三期土地整理
项目接近尾声，成绩得益于三项措施：一是宣传发
动，积极利用会议、广播、张贴标语等多种形式开
展宣传。二是组织领导，镇、村均强化组织领导，
签订责任状，形成刚性组织保证。三是措施落实，
按统一部署和工作要求，积极开展项目自查，搞好
实地丈量，认真按验收标准要求对整理出的土地进
行核查，不留尾巴。

市富源土地开发整理中心

三项措施结硕果

地产快讯

本报讯（通讯员王雪艳）结合市国土资源局行
政审批制度改革，近日，市地产交易中心通过“缩
减办事流程，减少审批环节，提高办事效率”使发
证工作再次提速，实现了“业务受理日日清、土地
过户十日结”的工作效率。市民在交易窗口递交完
资料后，在10个工作日以内就能拿到土地证，这
大大缩减了办结日期，提高了发证速度，相比以前
提前了15个工作日。

市地产交易中心

发证工作再次提速

本报讯（通讯员刘峻岭）近日，市国土资源登
记评估中心积极开展“提高服务质量要从我做起，
从小事做起”的活动，更好地为前来咨询、办事的
群众提供优质服务。一是对群众来所办的事，能办
的立即办，难办的事协调办，不能办的事耐心解释
说明。二是加强业务和技能教育培训，认真把握关
键环节，全力实现工作无差错，对手续齐全，符合
要求的各项业务必须及时受理、报批，保证在办理
时限内完成。三是严格落实值班制度，工作日期间
保证有人接待来办事或咨询问题的群众，对举报电
话所反映的事做好登记并认真去落实、处理，及时
将调查情况进行反馈。

市国土资源登记评估中心

三举措提升服务质量

集 团 如 水 我 如 鱼
——记金德利集团营销策划经理张卓

本报讯 （记者陶静） 开展优质服
务、微笑服务，是市绿源热力有限公司
在2014年提出的又一项服务新举措。为
了进一步提升公司窗口服务人员的整体
素质和服务水平，近日，绿源公司专门
邀请有关服务礼仪专业的讲师再次到公
司进行授课和专业培训，从服务理念到

服务意识，从文明用语到行为举止，从
接待用户到业务办理，进行全方位的辅
导和传授。

此次培训学习重点对窗口服务人员
的行为礼仪进行了强化，并对窗口业务
办理工作进行了进一步的规范，统一解
释用语，统一文明礼貌用语，统一行为

规范，使窗口服务人员的业务素养得到
了进一步的强化。受训人员表示，此次
学习大家受益匪浅，传授的知识很有针
对性，很有实用性。大家纷纷表示在今
后的服务工作中要把学习到的知识运用
到服务工作中去，开展优质服务和微笑
服务。

工程动态
远大·未来城

部分楼栋顺利封顶
本报讯（记者王倩）近日，记者在远大·未来城二期的

施工工地了解到，该项目二期规划建设了7号楼、11~18号
楼共9栋，目前7、16、17号楼均已封顶。据远大·未来城
工程部负责人介绍，在确保工程质量、确保施工安全、确保
农民工休息时间这三个前提下，公司上下齐心协力抗酷暑、
耐高温，使楼栋圆满封顶。

本报讯（记者王倩）记者近日在绿都·叠翠园施工现场
了解到，该项目总体布局为西部瞰景小高层，东部稀缺花园
多层阳房。小区建筑采用欧式风格设计理念，搭配叠彩景观
布局，是绿都地产集团在我市打造的又一经典力作。目前该
项目房屋均已封顶，其中一期多层已盛大交付，二期瞰景小
高层外立面即将完成；三期7、8、9号楼主体已验收完成，
外墙粉刷结束。

绿都·叠翠园

二期外立面即将完工

本报讯（记者王倩）近日，记者在新中式人文大宅——
鹿港小镇施工工地了解到，该项目一期共推售14栋楼，其
中1、2、5、7号楼正在进行外墙漆粉刷，同时门窗也正在
安装中；3、6、8、9 号楼目前外墙保温正在施工中；10、
11号楼主体盖至12层；12、13、16号楼主体封顶，正在进
行二次结构建设；15号楼地下室已经建好，主体盖至1层。

鹿港小镇

部分房源外墙保温施工中

绿源热力

开展礼仪培训 提升服务水平

图为活动现场。 桑 亮 摄

●位于博爱县金城工业园的博爱县海宏油脂厂
现对外整体出租，厂区占地面积6600平方米，房
屋30余间。水、电、设备配套及工商、税务、环
保手续齐全。

联系电话：13462414875
●东方花园，人民路焦作大学东200米路南23

号楼2单元（17~18）F51号，面积211.44平方米。
联系电话：8797631
●东方花园，焦作市人民路焦作大学东8号楼

2单元12号六、七跃层，面积249.37平方米。
联系电话:8797631
●中海丽江，焦东路与新安路交叉口5号楼2

单元28层2801号，面积137.00平方米。
联系电话：13353911615
●河南理工大学南门对面，白云苑小区小高

层，双气社区，一梯两户现房 235 平方米复式，
11、12层顶层；送50平方米空中花园。

联系电话：13939123938
●常绿·林溪谷，6号楼2单元2902号，面积

92.94平方米，世纪大道与民主路交叉口。
联系电话：13782723956
●中站区怡光路168号有一住宅，面积102.97

平方米，7号楼9层东户，新房。
联系电话：13603915136
●亿祥东郡，新焦作大学正对面，E1号楼2单

元9层复式，面积163.25平方米，另赠送露台约50
平方米，新房，无过户费，有意者请联系。

联系电话：13462823332。
●亿祥东郡，新焦作大学正对面，SOHO 小

户型公寓，双气配套，商住两用，面积：55.92平
方米，新房，无过户费，有意者请联系。

联系电话：13462823332。


